
Für die Postleitzahlengebiete 48, 49 suchen wir eine/n

Verkäufer (m/w)
für den Vertrieb/Außendienst
Teil Westfalen/Teil Niedersachsen
Ihr Pro� l:
 Erfahrung im Außendienst
 Aufgeschlossene Persönlichkeit mit Freude am Verkauf
 Wille zum Erfolg, stark im Abschluss 
 Führerscheinklasse B
 Kaufmännische oder handwerkliche Berufsausbildung 

Ihre Aufgaben:
 Sie übernehmen nach Einarbeitung den Verkauf im PLZ-Bereich 48, 49
 Sie präsentieren und verkaufen unsere Produkte bei bestehenden Kunden 
 Sie gewinnen Neukunden
 Sie setzen die Vertriebs- und Marketingstrategie um 

Sie fühlen sich angesprochen, wollen Anerkennung für Ihre gute Leistung und gemeinsam 
mit uns Ihre Zukunft gestalten?

Wir bieten Ihnen ein attraktives Einkommen und beste Perspektiven in einem interessanten 
Unternehmen. Das neutrale Firmenfahrzeug steht Ihnen auch zur privaten Nutzung zur 
Verfügung.

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige und ausführliche Bewerbung mit der Angabe Ihres
möglichen Eintrittstermins. Bitte wählen Sie für Ihre Unterlagen den Postweg:

Alulux Beckho�  GmbH & Co. KG | Personalabteilung
Messingstraße 16 | 33415 Verl | Telefon 05246 965-0 | www.alulux.de | info@alulux.de

Ihre Chance im 
Vertrieb / Außendienst 

Alulux ist einer der weltweit führenden
Hersteller von Aluminium-Rollladenpro-
� len, modernen Rollladensystemen und 

Garagentoren. Seit 1960 produzieren wir 
ausschließlich in Verl, Deutschland und 

sind mit Engagement und Know-how zu 
einem weltweiten Vorreiter der

Branche avanciert.

Unsere Markenprodukte sind optimal
auf die Anforderungen unserer Kunden

ausgelegt. Langlebigkeit, der Einsatz
hochwertiger Materialien und die

Realisierung von individuellen Lösungen 
sind selbstverständlich. Weitergehende 

Informationen unter www.alulux.de.
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